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俯身躬行垄上 带动乡亲致富
同安区五显镇退役军人郭永远扎根家乡传播农业技术，助力乡村振兴

近日，中国农村专业技术协
会“百强乡土人才”选树结果名
单公布，福建省共有5人上榜，
包括厦门三秀山蔬菜专业合作
社领办人郭永远。

从一名退役军人，到如今成
为一名农村致富带头人；从30
亩自有耕地，到如今3000多亩
共有耕地；从“单干户”，到如今
联合160多户合作社社员……
三十多年来，郭永远守望田野、
躬行垄上，扎根家乡传播农业技
术，开发特色农产品，带动乡亲
致富，以实际行动诠释了“新时
代农民”的责任与担当。

1990年，郭永远从厦门消

防支队退伍，回到家乡同安区五

显镇明溪村。因为对农业情有

独钟，他决定投身农业。

经朋友介绍，郭永远与需要

收购红紫苏的企业搭上了线，抓

住机会种下了30亩红紫苏。他

把部队吃苦耐劳的优良作风，融

入到了自己的创业实践中。“当

时红紫苏订单价格稳定，种植上

也较好管理。”郭永远还召集了

几个种植大户，一起种植红紫

苏，将“订单农业”引进农家。

后来，又有几家企业陆续找

上门来，想收购他们的产品。订

单变多了，郭永远便发动更多种

植户，按“公司+农户”的合作模

式参与进来，郭永远担任“农户”

一方重要召集人的角色。订单

最高峰时这些农户的种植面积

超千亩，种植种类除红紫苏外，

还有结球生菜、黄瓜、四季豆。

然而，之后市场变化价格发

生波动，有些收购商出现压价甚

至不履约的行为，农户与收购方

发生矛盾。有鉴于此，2005年，

郭永远牵头成立厦门市明溪蔬

菜协会，统一采用协会组织为菜

农接订单的方式，签订书面合

同，确保收购商按照合同履约，

保障广大农户的权益。这一办

法十分奏效——合同履行率直

线上升，当年相关交易额突破

600万元。

同样是在2005年，郭永远

开始尝试种植甜玉米，供应给一

些农产品加工企业。

2007年，乘国家鼓励建设

农民专业合作社的东风，郭永远

召集几个种植大户，牵头成立厦

门市首家农民专业合作社——

厦门三秀山蔬菜专业合作社（以

下简称“合作社”）。合作社具备

法人资格，广大种植户依托合作

社开展业务合作更方便了。

2008年，合作社引进“黄金

一号”甜玉米。“这是水果玉米的

一个品种，在当时的市面上比较

少见，价格比普通甜玉米高一

倍，却很受市场欢迎。”郭永远决

定将水果玉米作为主打产品。

不过，与种植红紫苏时不同，合

作社必须主动出击找市场，不再

只是坐等收购商上门了。

因此，郭永远依托合作社，

建立“统一集中育苗、统一农资

采购配送、统一技术指导管理、

统一制定质量标准、统一包装销

售产品”的模式，合作社成员各

有分工，确保生产销售各个环节

有序推进。在社员的努力下，合

作社生产的水果玉米，不仅稳定

供应给绿进食品等食品加工企

业和单位食堂，也走进天虹、沃

尔玛等大型连锁商超。郭永远

还带领合作社种植大户、植保人

员共同制定了无公害黄瓜、苦

瓜、芥菜、甘蓝、四季豆等多个标

准化生产操作规程，建设了

1000亩标准化示范田。

作为早期种植水果玉米的

种植户，郭永远和合作社农技员

一起，通过多年摸索实践，不断改

良种植技术，打响“玉米品牌”。

郭永远介绍，水果玉米和普

通甜玉米相比，口感更细腻，更甜

嫩多汁；但水果玉米糖分高、秸秆

嫩，抗病虫害能力低，种植起来不

好管理。通过不断实践，郭永远

逐渐摸索出水果玉米的种植方

法，如增施有机肥保证生长、拉宽

种植密度让果实质量更高等。

郭永远深知，随着市场发展

变化，农作物品种也要不断适应

更新。2012年，合作社引进白色

品种水果玉米，命名为“珍珠玉

米”，这是合作社种植的第二代水

果玉米。2019年，合作社和一家

种子企业合作，研发培育了黄白

双色的水果玉米品种，命名为“钻

石玉米”。这一品种的水果玉米，

甜度能达到17-18度，口感爆浆

多汁无渣，非常吸引消费者。

通过不断更新换代，“三秀山

水果玉米”系列产品一直深受市

场青睐，逐步打响合作社的水果

玉米口碑，成为人尽皆知的“一村

一品”品牌。

推广订单模式
帮助农户增收

“要富，就要带着大家一

起富。”郭永远始终秉持着这

一初心，利用合作社这一平

台，推广订单模式，鼓励更多

种植户参与进来。在这一模

式下，合作社统一接单、下订

单给种植户，提供种苗和技

术指导，种植户根据要求进

行种植。“这样一来，农户没

有后顾之忧，收入也更有保

证了。”郭永远说。

郭永远深感增加知识

储备、提高专业水平的重要

性。合作社每年举办 2-3

次的社员培训，提高社员的

农业综合素质和科技文化

素质。他也报名参加大专

函授班，学习市场销售、广

告经营、财务管理等课程。

从大专毕业后，郭永远的

“新时代农民”征程又进了

一步。

随着越来越多订单找

上门来，合作社规模越来越

大。如今，合作社成员增至

160多人，共有耕地3000多

亩，年销售额达 6000 多万

元，带动周边 1000 多户农

户稳定增收。合作社获农

业农村部“全国农民专业合

作社示范社”“全国科普惠

农兴村先进单位”“全国五

百强合作社”等多项荣誉，

成为村民心中的“贴心社”

“致富社”。合作社主打的

“水果玉米”获评“福建省名

牌农产品”，“三秀山”商标

被评为“厦门市著名商标”

和“福建省著名商标”。

“希望把五显水果玉米

这个‘一村一品’品牌打响，

把种植基地面积扩大，带动

更多农户增收，助力乡村振

兴。”郭永远告诉记者，合作

社种植的水果玉米品种属

于较高端的品种，市面上比

较少见。下一步，合作社希

望能把种植经验、种植技术

推广到其他城市和区域。

当前，合作社已在广东惠

州、福建永泰寻找到两个基

地，进行水果玉米的试验种

植。

晨报记者洪艳艳

创办合作社 推行标准化生产

退伍消防兵 返乡投身农业

改良种植技术 打响“玉米品牌”

◁郭永远（左）带领合

作社推行订单模式，

帮助农户增收。
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