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稳定增值 助力家庭财富传承
泰康人寿尊享世家（增额版）终身寿险热销，收获了客户和市场的一致好评

晨报记者白若雪通讯员蔡依雯

近日，增额终身寿险产品火

爆热卖。泰康人寿推出的尊享世

家（增额版）终身寿险（以下简称

“尊享世家（增额版）”）热销，凭借

着安全稳健、现金价值超过应交

总保费后复利近3.5%的增长率、

锁定有效保额增长率、减保相对

灵活等优势，收获了客户和市场

的一致好评。

家庭资产配置
愈发重视长期规划

据世界卫生组织数据显示，

截至2021年，中国男性的平均预

期寿命为 76.7 岁，女性为 81.4

岁。随着长寿人生的到来，人们

对更长周期内持续的资金需求不

断提升，每个人、每个家庭的决策

者无不考虑更长远的财富管理规

划，确保他们的资产实现保值增

值。

“长期性”正在成为保险产品

以及保险公司的独特优势，吸引

着每一个为了家庭和自己长远打

算的家庭财富“大掌柜”。保险以

其能提供与生命等长的金融产

品、转移长寿风险、提供持续至终

身的现金流，从而实现长期筹资，

赢得消费者青睐。

面对长寿时代蓬勃而生的财

富管理需求，以泰康人寿为代表

的寿险头部机构着力洞察时代需

求，服务客户全生命周期的财务

规划。储蓄型保险产品，旨在帮

助消费者平衡好一生的财务收

支，更好地发挥保险跨越生命周

期的优势；同时，细分消费者人生

不同阶段的财富管理需求，提供

更具针对性的保险服务；此外，产

品还深入挖掘中高净值人群财富

积累、传承等不同需求，提供差异

化、精细化、场景化的保险产品和

服务。

保值增值是保险产品的重要

功能之一，满足消费者对于具有

财富管理性质的保险产品的需

求，降低和防范利率下行期的利

率风险和再投资风险，是保险产

品的价值属性之一。其中，增额

终身寿险，因其有效保额逐年增

长、现金价值较高、安全稳定兼具

灵活性等特质深受消费者喜爱。

泰康尊享世家
提供穿越周期的守护

增额终身寿险作为寿险产

品，其特别之处在于，随着时间累

积，其保额和现金价值会增值。

又因其灵活的加减保规则，极大

提升产品的流动性。

以泰康人寿“尊享世家（增额

版）”为例，产品一经推出就引发

市场强烈关注。兼具“保障”与

“储备”功能，实现保障及现价年

年递增。独特的“双被保人”设置

可达成“隔代投保”，保险期间两

代人接力可以保更长，增值空间

可观（针对未成年人的隔代投保，

需要满足法律和相关监管规定）。

具体来看，尊享世家（增额

版）具备安全、增值、灵活三大特

点。

安全方面，增额终身寿险利

益确定，投保之后，保单每年的现

金价值明确写进合同，不受市场

波动影响；增值方面，尊享世家

（增额版）的有效保额按照3.5%

复利递增，是目前行业较高的递

增比例。现金价值快速超过应交

总保费，之后以接近3.5%复利递

增，锁定长期利益。同时还能与

万能账户组合购买，进一步提高

收益性；灵活方面，灵活性是增额

终身寿险的一大亮点，可以根据

需求自主安排减保或退保的方式

支取现金价值，可灵活规划资金。

尊享世家（增额版）是居民家

庭长期资金配置的优选，作为不

仅具备强制储备功能，而且提供

稳定财富管理功能的保险“明

星”，在为孩子准备教育金、婚嫁

金，为自己和长辈准备养老资金

方面优势显著。

为长期闲置资金配置增额终

身寿险，复利的价值必须建立在

时间的积累上，时间越长，价值才

越大，当下正是配置增额终身寿

险的好时机。

风险提示

1. 复利仅是一种计息

方式，非承诺收益；2. 本产

品的减保功能自犹豫期后

即可使用，但是请特别注意

根据缴费期的不同，前几年

减保会产生较大的损失，且

减保后基本保额与有效保

额均会降低。此外，减保需

要按照条款限定的条件进

行，具体以条款为准。产品

本质上为具有身故保障功

能的终身寿险，为您提供终

身的保障，减保作为产品的

附加功能，请合理规划使

用。


