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晨报讯（记者 钟宝
坤）当前世界经济形势错

综复杂，如何通过税法学

习实现财富的合规积累？

如何通过金融产品的配置

实现财富的转化？如何通

过保险、信托实现财富的

保全与传承？7月 15日，

中国光大银行厦门分行举

办了“与光同行 智享未来”

高端客户财富论坛，邀请

税务专家杨晔为客户答疑

解惑，探讨金税四期征管

变 化 下 的 财 富 管 理 新

思路。

据悉，金税四期的实

施带来了许多新的变化，

包括税收征管、税务审计

和税务合规等，这些变化

对企业和个人都有着深远

的影响，对财富管理的要

求也相应地发生了变化。

杨晔是中国注册税务

师、美国注册会计师、加拿

大特许会计师，在亚洲开

发银行担任中国项目财务

专家，他也是上海国家会

计学院、北京国家会计学

院和厦门国家会计学院的

特聘管理会计讲师。当

天，杨晔对金税四期征管

变化下的财富管理进行了

深入的剖析。他指出，金

税四期的实施对于企业和

个人的税收合规性提出了

更高的要求，同时也带来

了新的机遇。他建议，在

进行财富管理时，应当注

重合规性，合理规划税收，

同时也要注重风险控制，

以避免可能的风险和损

失。杨晔还分享了一些实

用的财富管理技巧和方

法，包括如何合理配置资

产、如何选择合适的投资

产品、如何进行税务优化

等。杨晔的演讲深入浅

出，干货满满，让与会者受

益匪浅。

此次论坛的成功举

办，不仅为客户提供了一

个交流和学习的平台，也

展示了光大银行厦门分行

在财富管理领域的专业能

力和声誉。

光大银行厦门分行始

终坚持以客户为中心的服

务理念，为客户提供全方

位的金融支持。未来，光

大银行厦门分行将继续关

注经济形势的变化和市场

需求的变化，为高净值客

户提供更加优质、个性化

的财富管理服务。

光大银行：财富管理与时俱进
举办“与光同行智享未来”财富论坛，为高净值客户提供财富管理新思路

记者：陈行长好，请您做一下

自我介绍，并谈一谈对财富管理

的理解。

陈玫华：大家好，我是中国光

大银行厦门分行副行长陈玫华，

目前主要负责分行零售金融、金

融科技与数字化营销。我在1992

年便已经进入银行业，当时银行业

务很简单，只有传统的“存、贷、

汇”，到了1994年计算机的逐步普

及给金融业发展带来革命性变

化。当前的财富管理涵盖了资产

保值增值、风险管理、信贷投放、金

融科技、数字化营销等诸多领域。

从上世纪90年代至今，我国银行

业不断发展壮大，形成国有行、股

份行、城商行、农商行、外资行百花

齐放的多元化银行金融机构；根据

最新数据，我国银行业金融机构达

4600多家。与此同时，随着我国

居民财富的增长，对于高质量的财

富管理服务需求日益高涨，金融科

技发展以及数字化转型使得提供

更加精准化、定制化、智能化的财

富管理服务成为可能，构建了财富

管理新的发展引擎。

记者：您在中国金融业有着

30 年的沉淀，作为资深的行业权

威人士，请您介绍一下我国的财

富管理发展历程。

陈玫华：财富管理贯穿于个

人的整个生命周期，通过一系列

金融与非金融的规划与服务，构

建个人、家庭、家族与企业的系统

性安排，实现财富创造、保有、传

承、再创造的良性循环，解决富不

过三代的问题。我国财富管理行

业的发展从时间维度、地域维度、

产品维度都呈现了鲜明的特征。

从时间维度看，第一阶段

（2001年-2006年）是中国加入世

贸之际并获得“五年保护期”，在与

外资银行竞争中，中国的财富管理

业拉开序幕。2004年，光大银行

发行国内首支人民币理财产

品——阳光理财B计划，开创国内

理财先河，光大银行理财业务始终

秉承创新发展精神，通过投资模式

的不断创新和投资管理能力的持

续提升，保持良好的品牌效应和市

场影响力，引领国内银行业理财市

场。第二阶段（2006 年- 2018

年），欧美国家爆发金融危机，国内

经济则保持持续稳定高速增长、居

民财富积累快速进行，中国财富管

理业务健康发展进入黄金期。第

三阶段（2018年至今），中国财富管

理发展进入快车道。根据胡润研

究院发布的《2022财富报告》，截至

2022年1月，中国拥有600万元人

民币资产的“富裕家庭”数量已经

达到518万户，比上年增加10万

户，其中拥有600万元人民币可投

资资产的“富裕家庭”数量达到186

万户，呈稳步增长态势。

从地域维度看，中国富裕家

庭呈现“集中”的特点。北京、广

东富裕家庭数量超过70万户，其

次分别是上海、浙江、江苏、福

建。近年来，随着新经济的发展

带来的创富效应，高净值人群在

核心城市圈、沿海经济带集中度

较高。福建省民营经济发达，营

商环境优越，

新经济加快布局，上市公司

数量快速增长，高净值家庭也呈

现快速增长趋势。福州、泉州、厦

门高净值家庭数量位列福建省前

三，厦门市作为“海上花园城市”，

以其独特的地理环境优势，吸引

着省内外的高净人士置业投资，

财富管理需求旺盛，投资理念成

熟。此外，福建作为“海上丝绸之

路”的发源地，高净值人群辐射东

南亚，潜在客群数量丰富，财富管

理空间广阔。

从产品维度来看，财富管理

产品也出现了较大的变化。2006

年之前，银行存款为居民财富的

主要配置；2006年至2018年，各

类资管产品如雨后春笋快速发展

壮大，产品形态主要以报价式产品

为主，包括银行理财、信托计划、券

商资管计划等，投资者对于产品的

收益有较强的预期，也就是以刚性

兑付为主。2018年资管新规后，

财富管理净值化转型，进入“配置

为王”的时代，单一产品难以满足

客户的多元化投资需求，投顾服务

势在必行。这对于财富管理从业

人员的专业及服务水平提出了更

高的要求，资管机构及产品代销机

构的转型迫在眉睫。

记者：作为光大银行厦门分

行零售财富管理的专家，您对当

前的居民财富管理这个行业是怎

么看的？

陈玫华：中国财富管理从起

步到现在仅20年光景，虽然发展

迅速，但在很多领域还在摸索积

累经验。目前从财富生命周期来

看，中国财富管理的发展还处在

爆发初期，当前财富主要还是集

中在60岁以上的“创一代”手中，

财富“从一代向二代进行交接”还

未全面开始，如何实现财富的顺

利传承，实现从“创富、增富为主”

向“守富、传富为主”过渡，考验财

富管理机构的专业度及责任心。

高质量发展的财富管理，我

认为就是要守住展业初心、着重

价值创造、拥抱金融科技创新。

守住展业初心就是要与客户共成

长，做有良知的财富管理机构；着

重价值创造就是要努力做好财富

保值增值、实现有序传承，解决富

不过三代的问题；拥抱金融科技

创新就是要回应客户需求，用互

联网思维、数字化技术，提供更加

智能化、定制化、精准化的服务，

赋能财富管理高质量发展。

记者：您刚提到的金融科技

创新，您认为财富管理与金融科

技可以如何结合？

陈玫华：加强金融科技应用、

数字化转型是当前金融行业转型

的重要环节，无论是在拉新获客

还是存量经营方面，数字化都将发

挥举足轻重的作用。当前银行依

靠物理网点拓客难以形成规模效

应，依靠大数据应用，可以快速匹

配客户需求，为客户提供更加精准

的资产配置方案，结合客户年龄、

职业、消费习惯、过往投资偏好等

特征，精准推荐合适的金融服务。

记者：本次活动中，杨晔老师

提出了用好保险工具提升居民财

富安全管理的建议。对于保险这

一工具，您是怎么理解当前时代

下的定位？

陈玫华：当前是一个充满变

化和不确定性的时代，对居民的

财富管理带来较大的影响。而保

险在居民财富管理配置中发挥着

安全保障基石的作用，保险的核心

功能是风险管理与财富管理。风

险管理就是利用保险的杠杆作用

去解决居民生命全周期中的潜在

风险；财富管理就是满足长期储

蓄、守护保障、家业传承的需求。

中国光大银行厦门分行副行长陈玫华：

高质量财富管理服务需求日益高涨
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