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晨报记者陈翠仙

每天，位于湖里的海西MCN

两岸青年三创基地都是一派热闹

的景象，大大小小的直播间里人

声鼎沸，两岸青年们在镁光灯下、

绿幕前追梦筑梦。在大陆，新媒

体行业日新月异，吸引着众多台

青跨海而来，投身这一行业。“春

节以来，基地迎来了不少参访的

台青及团体，我相信接下来会有

更多的台青前来从事新媒体行

业。”海西MCN两岸青年三创基

地负责人、在厦台青孙智诚信心

十足地说道。

孙智诚的信心来源于基地

的规模迅速壮大。2022年，该基

地正式挂牌，依托于已成熟运营

的MCN产业基地，为进驻的台

青提供供应链、平台、达人、内容

生产、直播运营等MCN全产业

链资源服务。“现在基地里已经

有70多家台青企业进驻。”孙智

诚告诉记者，台青可以享受租金

补贴、创业资金扶持、创业导师

辅导等。

“去年4月我们办了一场四

天三夜的直播电商培训，许多来

自金门大学的学生前来参与。”孙

智诚告诉记者，为了让台青对大

陆的市场环境以及新媒体产业有

更直观的了解，他们经常举办研

学参访活动，并通过举办沙龙等

形式开展两岸交流。“今年我们已

经接待了七八拨的台湾参访团，

台北、台中、高雄等地来的人比较

多。此外，也有二三十位台青前

来参观了解基地运作。”孙智诚

说，众多台青寻找在厦门发展的

机会，今年以来已经有10多家台

青企业达成了进驻意向。

为了更好地服务进驻企业，

该基地还于4月初在金门打造了

特色商品展厅，为台青企业提供

展示产品平台，促进两岸产业交

流。孙智诚还希望，能通过这一

平台，将大陆新媒体、电商直播等

其他商业模式带到金门。“目前已

经有一些项目在金门落地，比如

说无人直播以及智能健身车等。”

孙智诚说，接下来他们将筛选更

多适合当地的项目落地，进一步

促进两岸融合发展。

晨报讯（记者 潘薇）日前，

“保生聚同心·情系两岸缘”保生

大帝诞辰1045周年进香祈福活

动在漳州台商投资区举办。近

300名两岸信众齐聚一堂，手执

清香，依礼献花、敬果、诵读祭文

……白礁慈济开基祖宫常务委员

王贤清说：“我们希望通过这个活

动搭建一个大家互相认识的平

台，进一步加深两岸之间的交

流。本来就是两岸一家亲，希望

通过保生大帝的这个共同信仰，

进一步加深文化共识。”

据介绍，作为海峡两岸保生

大帝信众信仰的祖宫，白礁慈济

祖宫在台湾拥有四百多间分灵宫

庙，对活跃两岸民间交流，促进两

岸关系改善起到重要桥梁作用。

晨报讯（记者 潘薇）日前，

福建漳州台商投资区台胞诊疗

服务区及台胞健保服务站揭牌

启动仪式在漳州市第五医院举

行。这是漳州首个公立医院台

胞诊疗专区及首个县级公立医

院台胞健保服务站。

漳州台商投资区是大陆台

企发展密集的区域之一。台胞

诊疗服务区将依托专业的医疗

团队，向台胞提供全流程导诊、

专属预约诊疗、台湾健保报销一

站式服务、专家对接等全方位、

个性化的医疗服务，为台胞就医

提供便利。

台胞健保服务站的设立，将

台胞健保核退公证环节试点前

移，实现了“院内直办”，为往来

大陆及定居大陆台胞提供更加

高效、便捷的医疗服务。这也是

漳州台商投资区聚焦“公证”这

一关键环节，推行“医保+公证”

服务的具体举措。

台胞张先生表示，此前不少

在大陆工作的台胞会因就诊专

程回台湾，如今健保在台商投资

区就地落实，方便了当地台胞。

漳州市医保中心台商分中

心副主任李建华表示，一站式服

务解决台胞往返两岸多地、多部

门问题，省时省力省钱，切实提

升台胞就医获得感。他说：“在

台胞健保核退代办服务方面，我

们创新通过医保、医院、公证、邮

政四部门联动，在入院、在院、出

院期间提供全流程服务，台胞可

在我们服务站一站式办理健保

核退、公证两个事项。”

越来越多台青投身新媒体业

《天美画典》《我们生活在巨

大的差距里》《人间失格》……台

青吴将民的办公桌上摆放着各

式各样的书籍，这些书籍通过他

的直播间将销往台湾，没有直播

时吴将民也都忙着打包发货。

早在10多年前，吴将民就

从事两岸书籍的贸易。“我上大

学的时候，时常需要阅读一些

大陆的书籍，但是购买的渠道

少、价格高昂，同样的书籍在台

湾的售价是大陆的两倍多。身

边很多同学也有同样的烦恼。”

吴将民告诉记者，他抓住这一

商机，开始从事两岸书籍的销

售。

事实证明，吴将民的判断是

对的，大陆书籍在台湾越来越受

欢迎，他的生意越做越大，还搭

上了直播带货的顺风车。“每天

晚饭后到睡觉前是直播带货的

黄金时段。”吴将民已经摸索出

了直播带货的规律，他将直播时

间定在了晚上8点到凌晨2点

之间。

初期，他的直播带货取得了

不错的成绩，但随着直播带货行

业竞争加剧，主播等人工成本越

来越高，吴将民便思考转变赛

道，开始接触无人直播。“原本的

直播，至少需要两个人，一人主

播，一人照顾后台。但使用无人

直播系统可以大大节省人工成

本。”吴将民说。

经过一段时间的摸索后，去

年吴将民开始采用无人直播与

主播直播相结合的方式，即黄金

时段采用主播直播，其他时段则

将事先录制好的产品视频通过

无人直播系统进行播放，消费者

若有疑问，无人直播系统可智能

回复。

“经过设置，我们的直播系

统可以回答一千多个问题，在普

通时段完全能够满足消费者的

需求。”吴将民说，一开始使用无

人直播的时候，直播间的观众寥

寥无几，但直播的时间从原本的

几个小时覆盖到了全天，满足了

部分消费者的需求，因此接到的

订单越来越多。这一举措不仅

让他们的订单量持续上升，也让

他们的成本减少了约50%。

对于直播市场，吴将民充满

了信心，接下来，他计划进一步

拓展直播带货的品类。

大陆书籍通过直播走俏台湾

漳州台商投资区设台胞诊疗区及健保服务站

台胞就医可享便捷服务
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漳州台商投资区设台胞诊疗区及健保服务站。
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